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Formé a I'écale Huis Clos, Vincent Rousseau a créé I'entreprise Tendance Rénovation en 2006, & I age de 23 ans.

Tendance Renovation.

2011, année charnieére

e L'ENJEU En structurant un réseau de franchisés et en démarrant une usine de volets
r%lants en septembre prochain, la PME affiche ses ambitions nationales.

28 ans, Vincent Rous-

1 seauaffiche déja l'as-
_ surance et la détermi-
A nation d’un chef d’'en-

treprise accompli. Fondateur
en 2006 du spécialiste havrais
de lisolation, Tendance Réno-
vation, il part en 2011 a la
conquéte d'un marché natio-
nal oli les grands acteurs s'ap-
pellent Tryba ou encore Huis
Clos, mais avec, précise-t-il,
un avantage concurrentiel cer-
tain : « l'éco-rénovation ».

Un réseau en étoile

L'entreprise, positionnée au
départ sur les fermetures iso-
lantes et lisolation des com-
bles s'est lancée dés 2008 sur
le marché des énergies renou-
velables en commercialisant
des pompes a chaleur. Depuis,
elle a ajouté a ses prestations
la biomasse et le solaire et
réalise prés de 70 % de son
activité sur ce créneau. Ten-

dance Rénovation, qui a enre-
gistré en 2010 un chiffre d'af-
faires de 6,5ME [contre 1,9 M€
en 2007), vise aujourd'hui clai-
rement « le national », expli-
que son dirigeant. A son
réseau de douze magasins
intégrés, Vincent Rousseau
veut adjoindre huit franchises
avant la fin de l'année et
annonce déja pour celles &
venir un rythme de douze créa-
tions par an. Au programme
cette année 2011, des ouvertu-
res sont prévues prochaine-
ment & Rennes, Laval, Bor-
deaux ou encore Toulouse et
Marseille au second semes-
tre. Un maillage que le diri-
geant veut erganiser a partir
«d'agences étoiles », comme
celle ouverte en septembre
dernier a Narbonne et déte-
nue en propre, qui doivent ser-
vir a la fois de relais du groupe
et de centre logistique. A 'hori-
zon 2015, le groupe devrait

compter « soixante agences
dont quarante franchises »,
assure le dirigeant qui recon-
nait faire preuve d’ambition,
tout en gardant « les pieds sur
terre » !

Une usine de volets

roulants en septembre

Une ambition qui devrait se
concrétiser  également en
2011 avec le lancement d'un
véritable projet industriel qui
permettra dés septembre pro-
chain a Tendance Rénovation
de disposer de sa propre usine
de volets roulants, attenante a
son siége de Gainneville pres
duHavre. Avec au départ qua-
tre personnes pour dix
unités/jours, le site sera confi-
guré pour atteindre les cent
volets/jours « afin de pouvoir
absorber notre propre deman-
de et pourquoi pas en vendre
aux autres », lache Vincent
Rousseau. Le chef d’entrepri-

se annonce méme le lance-
ment d'une chaine de fabrica-
tion de modules solaires pour
chauffe-eau solaires en 2015,
persuadé que le marché reste-
ra porteur en dépit du change-
ment récent de reglemema-
tion en matiére d'aides d'Etat.
Jamais a cours de projets, Vin-
cent Rousseau annonce, aprés
Uouverture le 1=mars dernier
de sa filiale Clair de Soleil des-
tinée au marché des profes-
sionnels du batiment, une pos-
sible expansion a l'internatio-
nal, « notamment en Belgique
oll nous avons beaucoup de
demandes ».
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