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cste dms les eryrts, olors que
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tfffr, qui ne craint pas de
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:erreprise çi s'est strlJcurée
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h rêe.u organiÉ en
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LixrdIxi, Tendance Rârova-
in cornpte dix nngasirs intê
fê dorÊ der.oq àÆrierc e au
la,re- dspwt d'tn service
Edr*l.c et hifon<rixrnnt
ninp&s*ur+oqrs, sæel-
Es & cÊ( Frirrts de vente
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rE ceflteine de salaries et
hdoppe son rÉseau sor.rs la
rrrrc drrre franôise depuis le
ebut de I'a--ee ;û -^. DeLx
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tt hr 60 aerrx en Xll5. te
ryencefudrn rrngeir
hsrbè læà2mnr2
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H{ün et depôt intqarres.

lcfûrcfræ Wrcie & notre
n*+ire, ê notle exfÉrience
mi gue du Dowotr de notre
nüole c «.not, gui negocie
l n:Iars Ftr æ rm ftr-
riÊrr:s ,, e)qlhue Vincent
rËsEzr. ta centrale d'achat
opæ àses paræmires fran-
isâ m paiernerrt de la mar-
ilr&e à 30 purs alin de pré-
ruer hrtrésorerie. Ce réseau
b orienté commerce met
ssi l'accent sur une stratégie
rkedrg aguerrie. Tendance
rpv?üion a déjà trowé une

porte-parole incarnée par
Elodie Varlet, plus connue sous
le nom d'Estelle Cantorel dans
le feuilleton télé "Plus belle la
vie". Une campagne de publi-
cité W est d'ailleurs prévue
pour 20 I 2.

t.e réseâu beneficie egakrnent
du in lrernet Hen rÉférené
(wwx,ærdancerenovation.*),
de h doornenmion technique
et aorrrnerciah rÉcessaire à la
vrne, de h PLV pour les points
de vente, de campagnes d'affî-
dnge æ. . ÀIars ne lôchons pos
les fcxfnses tout en respectont
leur coroctère d'independonts,
nous les formons et /es oidons
à loncer leur octivité ", aioute
Vincent Rousseau. Quinze
jours de formation dédiee à la
panb cornmerciale sont donc
disperses au sÈie, suMs par

$iue ixrs de formæion tech-
n(ue. Lequipe de la franchise,
un directeur commercial et six
responsables de secteurs (ce
qui correspond au découpage
du territoire), est présente sur
le terrain pour accompagner le
franchisé dans son installation
et pendant une semaine lors
de l'ouverture de son agence.
Vincent Rousseau recherche

des o Tsnsurs d'hommes ,,
ayant un profil commercial

avant tout pour développer le
réseau à ses côtés. I


